ОТЧЕТ
о результатах проведения публичных консультаций по проекту Закона Забайкальского края «О государственном регулировании производства и оборота табачных изделий, табачной продукции, никотинсодержащей продукции и сырья для их производства» на территории Забайкальского края»

Наименование проекта нормативного правового акта Забайкальского края (далее – проект НПА края): проект Закона Забайкальского края «О государственном регулировании производства и оборота табачных изделий, табачной продукции, никотинсодержащей продукции и сырья для их производства» на территории Забайкальского края»
Разработчик проекта НПА края: Региональная служба по тарифам и ценообразованию Забайкальского края
Ссылка на проект НПА края: https://minek.75.ru/deyatel-nost/ocenka-reguliruyuschego-vozdeystviya/ocenka-proektov/2026-god/proekty-rst/453975-proekt-zzk-o-gos-regulir-tabaka 
Даты проведения публичных консультаций по проекту НПА края: с 24 августа по 11 сентября  2026 года (включительно)
Количество участников публичных консультаций, направивших отзыв по проекту: 1
Дата формирования отчета о результатах публичных консультаций: 14.09.2026
	№ п/п
	Участник публичных консультаций
	Позиция участника публичных консультаций
	Комментарии УО

	1
	Администрация Александрово-Заводского муниципального округа Забайкальского края
	1. Проблема является актуальной и есть альтернативный вариант - повышение цен на никотинсодержащую продукцию вместе с просветительской работой.
2. Регулирование затронет магазины, павильоны, киоски; влияние зависит от конкретных норм: могут появиться ограничения по местам продажи, требования к выкладке, а также необходимость лицензирования каждого торгового объекта. Отдельно — развозная торговля: лицензию придётся получать на каждое транспортное средство;
3. Риск роста нелегального рынка: если регулирование будет слишком жёстким, часть спроса может уйти в тень. Это создаст дополнительные проблемы и для добросовестного бизнеса, и для бюджета.
Для малого бизнеса (небольшие магазины) новые требования (лицензии, подключение к системам учёта, покупка оборудования) могут стать ощутимой финансовой нагрузкой.
Введение лицензирования для розничной торговли для небольшого магазина означает долгую процедуру сбора документов, госпошлины и риск отказа по формальным признакам. Бизнес часто воспринимает это как серьёзный барьер: не все способны и готовы тратить ресурсы на оформление, и часть из них либо уходит в тень, либо закрывается.
Новые нормы сопровождаются расширением полномочий надзорных органов или введением автоматизированных систем контроля (например, автоматическая фиксация нарушений по данным из системы маркировки). Это повышает риски штрафов и создаёт давление на предпринимателей.
Прямые издержки: затраты на оборудование, программное обеспечение, госпошлины, переоборудование помещений;
Административные издержки: время и ресурсы на оформление документов, отчётность, поддержание данных в актуальном виде, риски штрафов;
Упущенная выгода: потери из‑за простоя при внедрении новых правил, сокращения точек продаж или ассортимента.
Предлагаем:
 - дифференцировать требования для МСП и отдалённых территорий;
 - вводить поэтапно (по видам деятельности и регионам);
 - предусмотреть меры поддержки;
 - обеспечить прозрачные механизмы контроля и обжалования;
 - заложить мониторинг эффектов и возможность корректировки норм.
	

	Общее количество поступивших предложений, замечаний
Общее количество учтенных предложений, замечаний
Общее количество частично учтенных предложений, замечаний
Общее количество неучтенных предложений, замечаний
	13


Ф.И.О. исполнителя отчета: Сажина Г.В. (3022) 40-17-96
